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La preocupación por invertirrecursos de forma racional y eva-luar los resultados de las interven-ciones sanitarias para conseguirun sistema más eficiente se trans-forma en una necesidad en épocade recesión económica, según sedesprendiódurante la jornada“Lamejora de los servicios de salud delas comunidades autónomas”,organizada porMerck y la Funda-ciónGasparCasal.“Ante el actual cambio de cicloeconómico, garantizar la continui-dad del sistema sanitario públicosupone todo un reto”, afirmó laconsejera de Salud de Cataluña,MarinaGeli, para quien en la ges-tión de los recursos públicos “nohay ética sin eficiencia”. Aunquecree en el actual modelo sanita-rio, consideró que hay que some-terlo a reformas importantes, quepermitan hacerlo sostenible sin

perder la calidad de la atención.La jornada puso de manifiestoque, entre los pilares para unamejora de los servicios de salud,seencuentra el análisis del rendi-miento de los sistemas sanitarios,la gestión de enfermedades cróni-cas y la prestación farmacéuticapara mejorar los resultados orien-tados a los pacientes.Los criterios para la incorpora-ción de medicamentos y otras tec-nologías fue uno de los puntosimportantes de debate. Para Juan

Oliva,profesor deAnálisisEconó-mico de la Universidad de Casti-lla-LaManchae investigadorde laFundación de Estudios de Econo-mía Aplicada (Fedea), en el con-junto de medidas de política far-macéutica, falta la utilización delos estudios de evaluación econó-mica, que deberían motivar la ela-boración de un plan estratégiconacional consensuadopor losdife-rentes actores, sobre formación yprioridades de investigación enestamateria.

Geli pide cambios “importantes” paraasegurar la calidad y la sostenibilidad

ANDALUCÍAEl sector pide alianzas conlas comunidades autónomas
Los descuentos exigidos exceden la capacidad de decisión local
Las últimas novedades en política farmacéutica intro-ducidas por la Junta deAndalucía, como la creación dela ComisiónAsesora Central de Armonización, no gus-tannada a la industria farmacéutica. Fuentes del sector

aseguran que conciliar la política farmacéutica y lasinversiones en I+D sería más fácil si las CC.AA. vieranen las compañías un “aliado estratégico” para afrontarlosproblemasque surgenen laprestación farmacéutica.

CARLOSARGANDA
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Andalucía se está presentandocomo el “paradigma del controleconómico de los fármacos” y, altiempo, pretende que las compa-ñías realicen inversiones en suterritorio. Una contradicción queno dudan en denunciar algunosrepresentantes de compañías far-macéuticas, quienes aseguran quelas compañías se ofrecen como“aliado estratégico” de lasCC.AA. para afrontar los proble-mas propios de cada territorio.“La innovación tiene un coste ycomo tal se ha de tratar”, dicen.Asimismo, añaden que no puedenvalorarse sólo como innovacioneslas consideradas “de ruptura”, yaque “desgraciadamente cada vezhay menos”, e indican que “lainnovación incremental debe sertambiénvaloradaen loshospitalesy por las autoridades políticas”.

Ante la situación actual, en laque Andalucía surge como granpaladín de la lucha economicistaen el ámbito de la farmacia, desdealgunas compañías se muestrandispuestas a negociar, a llegar aacuerdos con las autoridades delas comunidades autónomas paramejorar el acceso a los tratamien-

tos.En este punto, puede ser posi-tivo llegar aacuerdosque incluyanla personalización del tratamientoy el pago por resultado. Algunascompañías lo están estudiando.
Genéricos sin huecoPor otro lado, los descuentos exigi-dos en algunasCC.AA.llegan a talextremo que las compañías tienenque solicitar permisos especiales alas centrales para autorizar lasrebajas exigidas desde los hospita-les.Estos descuentos son tan cuan-tiosos que resulta difícil que losgenéricos puedan llegar a ofertarpreciosmenores a losque seobligaa las compañías de innovadores.Por ese motivo, no es probableque tenga mucho futuro la situa-ción actual, con descuentos que sesuman a unos precios ya de por síbajos. Por todo ello, de continuarasí, las compañíasdicenqueel ries-godequeunnuevoproductono secomercialice enEspañaes real.

ALIANZAJ&J podría colaborar conAstex para desarrollarfármacos oncológicos
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La compañía Johnson &Johnson (J&J) podría estar dis-puesta a pagar hasta 500 millo-nes de dólares a Astex Thera-peutics, en función del éxito deuna alianza para descubrir ydesarrollar nuevos medicamen-tos para el tratamiento del cán-cer,según informaScrip.J&J podría obtener el accesoa una serie de compuestos deAstex que se encuentran en lasprimeras fases de un programapara descubrir moléculas

pequeñas con actividad inhibi-dora del receptor de la tirosinaquinasa FGFr (receptor del fac-tor de crecimiento fibroblásti-co), cuya mutación ha sido rela-cionada con el crecimiento dediferentes tipos de tumores.Además de conseguir losderechos mundiales de los com-puestos relacionados con elreceptor FGFr, J&J podría esta-blecer una alianza de descubri-miento de fármacos con Astexpara identificar inhibidoresnovedosos para dos objetivosoncológicosmás,cuyos nombresno se handado a conocer.

PREMIOEl acceso a la informaciónaumenta la autonomía yla dignidad del paciente
S.M.
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“La información aumenta laautonomía del paciente y sucapacidad para ejercer con dig-nidad su derecho en el sistemasanitario”. Así recordó JuanSiso, subdirector general de laOficinadelDefensordelPacien-te de la Comunidad de Madrid,la importancia de ofrecer unainformación clara y completa alos pacientes.Estas declaraciones tuvieronlugar durante la entrega del I

Premio para la Investigación enla Mejora de la Información alPaciente sobre Salud y Medica-mentos, organizado por la com-pañía Merck Sharp & Dohme(MSD) y la Oficina del Defen-sor del Paciente.Por su parte, Carmen López-Lávid, gerente ejecutiva deComunicación deMSDEspaña,destacó que la mejora de lainformación “es algo que nocorresponde a un único agentesanitario, creemos en la colabo-ración entre el ámbito público yprivadoparamejorar”.

Ipsen adquiere Tercica por404 millones de dólares
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La farmacéutica francesaIpsen ha anunciado la adquisi-ción de la totalidad de accionesde Tercica por alrededor de 404millones dedólares (nuevedóla-res por acción).Esta transacciónforma parte de la estrategia deIpsen para consolidar su presen-cia en Estados Unidos, con laque la compañía espera alcanzaruna cifra de negocio de milmillones de dólares en 2020.

Según el director general deTercica, John A. Scarlett, “lacombinación del desarrollo deproductos y de los portafolios deIpsen yTercica ofrece la oportu-nidad de crear una compañíaglobal líder en el ámbito de laendocrinología”.Por otro lado, Ipsen ha comu-nicado que está llevando a cabootras negociaciones con la com-pañía Vernalis, en el campo delos trastornos neuromusculares,y con la farmacéutica Octagen,en hematología.

ESTRATEGIA

Las medidas puestas en marchaen Andalucía despiertan críticas.

Laura González-Molero (Merck), Marina Geli (Generalitat deCataluña), y Pau Verrié (IDEC), inauguraron la jornada.
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